
セミナーの参加申し込みはウラ面へ！▶ ▶ 

●場  所：ミラビス名古屋スタジオ（愛知県名古屋市中区丸の内1 ― � ― ��  �F）

●定  員：30名 ●参加費：2,200円（税込）●対  象：美容室オーナー
来客数を増やしたいと思っていても、何をどう改善すればいいのか分からない⸺。自分なりに施策を打ってはいるものの、
思うように結果につながらない⸺。気づけばプランに頼った運用になっていて、本質的にHPBを活かしきれていない⸺。
そんなお悩みを抱える美容師さんにこそ、ぜひ参加していただきたいセミナーです。

美容師のための
HPB大解剖
マーケティングセミナー

13:30 ▼ 15:30

美容室とアイラッシュサロンを合計14店舗経営。 カットカラー2,980円からスタートした完
全業務委託の美容室Jouleは、マーケティングだけで平均単価9,000円以上で年間4,000名以
上の新規集客ができるように成長。 1年間で165名と1on�を実施し、累計200店舗以上のサ
ロンレポートを読み解き集客サイトの赤ペン先生として多くの美容室・美容師を指導。

講師：小島  慶大 　株式会社Joule Group 代表取締役

4

絶対に押さえたい運用ポイント3選1

理解するべき顧客心理と行動3
自店が予約されない理由2

予約を増やすための具体的なアクション

なぜ予約が入らない？ その答えは“数字の読み解き方”にある。

2025.7.28



サロンコード：

サロン名：

参加者名：

電話番号：

ミラビス担当者名：

ミラビス担当者コード：

福 山 本 社 ☎（084）922 ― 6081 FAX（084）922 ― 6088
東 京 支 社 ☎（03）6450 ― 5085 FAX（03）6407 ― 8522
金 沢 支 社 ☎（076）282 ― 7830
岐阜営業所 ☎（058）214 ― 9995 FAX（058）214 ― 9996
名古屋支社 ☎（052）204 ― 6008 FAX（052）204 ― 6018
三 重 支 社 ☎（0598）31 ― 3816 FAX（0598）31 ― 3817

大 阪 支 社 ☎（06）6718 ― 4390 FAX（06）6718 ― 4376
姫路営業所 ☎（050）3626 ― 4097 FAX（079）263 ― 7659
岡 山 支 社 ☎（086）805 ― 8720 FAX（086）246 ― 6022
広 島 支 社 ☎（082）236 ― 3456 FAX（082）236 ― 6300
松 江 支 社 ☎（0852）61 ― 3400 FAX（0852）61 ― 3410
山口営業所 ☎（083）902 ― 5760 FAX（083）902 ― 5761

松 山 支 社 ☎（089）972 ― 0770 FAX（089）972 ― 0730
高 松 支 社 ☎（087）816 ― 7222 FAX（087）815 ― 1755
高知営業所 ☎（088）855 ― 4888 FAX（088）855 ― 3444
福 岡 支 社 ☎（092）791 ― 5835 FAX（092）753 ― 7680
佐賀営業所 ☎（0952）37 ― 3700 FAX（0952）37 ― 3703
長崎営業所 ☎（0956）20 ― 8040 FAX（0956）20 ― 8205

miravis.co.jp

@miravis_incfukuyama@bisai.net

@756mcvtc

講習会番号：9302

マーケティングセミナー
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	●講 師：小島  慶大 氏
株式会社	Joule	Group	代表取締役。美容室とアイ
ラッシュサロンを合計14店舗経営。カットカラー
2,980円からスタートした完全業務委託の美容室
Jouleは、マーケティングだけで平均単価9,000円以
上で年間4,000名以上の新規集客ができるように成長。
1年間で165名と1on1を実施し、累計200店舗以上の
サロンレポートを読み解き集客サイトの赤ペン先生と
して多くの美容室・美容師を指導。

「正しい運用の仕方」とは？

セミナー受講後にどんな変化が起こるのか

当日から実践できることが盛りだくさん！
基礎的なところは押さえているけれど、その先をもっと詳しく、
もっと具体的に知りたい、HPBを本当の意味で最大限活用したい。
このようにお考えのサロン様にピッタリなセミナーとなっております。

「解決するいくつかのポイント」を押さえておく事が重要です。
勿論のこと、さらにその先を理解した上で

「基礎的な設定ができている」「自店のウリを強化する」というのは

➀ 理解すべき顧客心理と行動がわかる！
➁ 予約されない原因を解決する具体的な方法がわかる！

➀お客様はなぜ予約しないのか？
➁技術者とお客様で差が出る、見え方の違い
➂新規のお客様に選ばれる理由

来場者の声 　※一部抜粋

・早速アドバイスを実践中です！検証、改善を繰り返し結果に繋げられるようにします！

・新たな発見で非常に有意義な時間を過ごせました。

・こんな有益な情報を教えていただけるなんて思っていませんでした。
早速自社のHPBを変えていこうと思います。

・わかりやすくて、大変勉強になります。より集客出来そうな気がします！


